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Winnaar ag'n het woord
zegt Johannes Veldhoen in de nieuwste aflevering van NUVO Talk op pagina 12

NUVO Talk:
Krapte op de arbeidsmarkt

“Je moet jek onderscheiden
op een manier die bij jou past”
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Van Hardeveld Optiek bij Bas

Persoonlijke aandacht
komt terug in elk detail

Begin oktober bezochten wij Bas Wijnen in Waalre, een jaar nadat

hij eigenaar was geworden van Van Hardeveld Optiek. Bas, die ooit
zonder vooropgezet plan de optiek in rolde, heeft het afgelopen jaar
flink wat veranderingen doorgevoerd, en zijn eigen draai gegeven aan
de zaak gelegen aan de Willibrorduslaan. We spraken hem over zijn
eerste jaar als ondernemer, de uitdagingen die hij tegenkwam en de
toekomstplannen met zijn optiekzaak.
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Hardem Eyewear

Spanje als toegangspoort
tot Europa

Het verhaal van Hardem Eyewear begint in een garage in
Argentinié, waar oprichter Nicolas Schirmer zijn eerste stappen
in de ondernemerswereld zet. Wat begon als een kleine showroom
voor kleding en accessoires, is uitgegroeid tot een succesvol
brillenmerk dat nu de Europese markt wil veroveren.
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" Winnend montuur
komt tot leven
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maandag 6 januari 2025

maandag 10 maart 2025

maandag 17 maart 2025

maandag 7 april 2025

maandag 14 april 2025

maandag 26 mei 2025

maandag 23 juni 2025

maandag 16 juni 2025

maandag 15 september 2025

maandag 22 september 2025

maandag 3 november 2025

maandag 10 november 2025

maandag 1 december 2025

Wil je ook in 2025 je professionele vaardigheden verbeteren of
uitbreiden? Wil je bijvoorbeeld weten wat Artificial Intelligence kan
betekenen voor jouw bedrijf? Of de fijne kneepjes leren van het bril
afpassen? Voor het aankomende jaar hebben we opnieuw een uitgebreid
en afwisselend programma samengesteld met boeiende cursussen.
Uiteraard allemaal op maat gemaakt voor de optiekbranche.

Bril afpassen
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Bovenstaande planning is onder voorbehoud.

Aanmelden kan via www.nuvo.nl/nuvo-academie.

10.30 - 15.00

10.30 - 15.00

10:00 - 13:00

10.30 - 15.00

09.00 -12.30

09.00 - 16.30

10.00 - 13.00

10.30 - 15.00

10.30 - 15.00

10.00 - 13.00

10.30 - 15.00

09.00 -12.30

09.00 -16.30



Overname Van Erkelens Optiek Den Haag

Begeleiding Fides zorgt
voor een succesvolle start

Sara Mirza en Bashar Jubo namen afgelopen oktober Van Erkelens
Optiek in Den Haag over. “We wisten altijd al dat we samen iets wilden
opbouwen”, vertelt Bashar. “De markt versnelde onze plannen, en dit
was een perfecte kans.” Om de overname succesvol te laten verlopen,
schakelden ze de hulp in van Fides administratie & advies.

Met Sara’s ruime ervaring als optometrist en Bashar’s achtergrond in
de detailhandel en management, was een eigen onderneming al jaren
hun wens. Toen Bashar besloot zich om te scholen tot opticien, werd
duidelijk dat het een optiekwinkel moest worden. De ontwikke-
lingen in de markt versnelden hun plannen. “Er is veel vraag naar
vakkundige mensen, en we voelden dat de tijd rijp was”, zegt
Bashar. Het stel ging serieus op zoek naar een winkel en bezocht
meerdere locaties, maar dit bleek een uitdaging. “Het moet bij je
passen”, legt Sara uit. “Je wilt een winkel waar je je eigen stempel

op kunt drukken, en die mogelijkheden zagen we niet altijd.”

Expertise nodig

Toen Van Erkelens Optiek in beeld kwam, wisten ze dat dit de
juiste plek was. “De winkel heeft een fijne locatie en de basis was
goed; er waren geen grote aanpassingen nodig”, aldus Bashar.

De winkel voldeed niet alleen qua locatie en inrichting, maar ook
qua potentie. “Er was ruimte om het merkenaanbod aan te passen
en de sfeer te veranderen, zodat het beter zou aansluiten bij onze
persoonlijkheid en visie”, vult Sara aan. Ze besloten serieus naar
deze optie te kijken, maar wisten dat ze expertise nodig hadden

om het proces in goede banen te leiden.

“Fides kent
de wegen en
de mensen in
onze sector”
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Eyefashion Ermelo

Passie, design en
doorzettingsvermogen
smelten samen

Eyefashion Ermelo, gevestigd aan het Pauwenplein, springt direct

in het oog met een gevel van prachtig gekleurde, glanzende stenen.
Het statige pand trekt de aandacht zodra je het plein betreedt.

Dit is de nieuwe winkel van Alex en Lorraine van Marrum. We spraken
met hen over hun reis in de optiekwereld, de uitdagingen van het
ondernemerschap en de grote toegevoegde waarde van de juiste
partners om je heen.
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Agenda 2024/2025
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4 november
NUVO Academie
Optiek voor Academis
verkoopmedewerkers

Het Optiekcentrum

www.nuvo.nl/nuvo-academie

P R A R I I R R R R R Y

1 november
NUVO Academie
BHV-herhalingscursus Academia
Het Optiekcentrum

www.nuvo.nl/nuvo-academie

P R A R I I R R R R R Y

18 november
NUVO ALV N U
Het Optiekcentrum V D

www.nuvo.nl

P R A R I I R R R R R Y

2 december
NUVO Academie
BHV-basiscursus
Het Optiekcentrum

Academie

www.nuvo.nl/nuvo-academie

P R A R I I R R R R R Y

9 december
NUVO Academie
Al in de optiek

Het Optiekcentrum

Academie

www.nuvo.nl/nuvo-academie

31 januari — 2 februari
Opti 2025 op I
Miinchen

opti.de

P R A R I I R R R R R Y

6 januari
NUVO Academie
Bril afpassen Academie
Het Optiekcentrum

www.nuvo.nl/nuvo-academie

10 maart
NUVO Academie
Optiek voor Acadamis
verkoopmedewerkers

Het Optiekcentrum

www.nuvo.nl/nuvo-academie

D A I I I P I I I

17 maart
NUVO Academie
Al in de optiek Academie
Het Optiekcentrum

www.nuvo.nl/nuvo-academie

D A I I I P I I I

7 april

NUVO Academie
Bril afpassen Academie
Het Optiekcentrum

www.nuvo.nl/nuvo-academie

D A I I I P I I I

14 april

NUVO Academie
BHV-herhalingscursus Acadamie
Het Optiekcentrum

www.nuvo.nl/nuvo-academie

D A I I I P I I I

26 mei

NUVO Academie
BHV-basiscursus
Het Optiekcentrum

Academie

www.nuvo.nl/nuvo-academie

D A I I I P I I I

16 juni

NUVO Academie
Optiek voor Acadamin
verkoopmedewerkers

Het Optiekcentrum

www.nuvo.nl/nuvo-academie

D A I I I P I I I

23 juni

NUVO Academie
Al in de optiek Academie
Het Optiekcentrum

www.nuvo.nl/nuvo-academie
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Knipoogjes

(Leerling) Opticien gezocht!

GROENHOF -

OPTIEK

We zijn zeker niet het enige bedrijf dat op
zoek is naar nieuwe medewerkers, maar
wel het laukste.

Ben jij een gedreven en klantgerichte
(leerling) opticien met cog voor detail?
Dan zijn wij op zoek naar jou!

Wij bieden:

Een uitdagende functie in een dynamische
en professionele werkomgeving;

Ruimte voor persoonlijke ontwikkeling en
groeimogelijkheden;

Een marktconfarm salaris passend bij jouw
kennis en arvaring;

Flexibele werktijden en een goede werk-
privébalans;

Een gezellig team en een prettige werksfeear,
Twijfel je? Loop een dagje mee om de sfeer
te proeven!

Jouw profial:

Afgeronde opleiding tot opticien of
voornemens deze te gaan volgen;

Goede communicatieve vaardigheden en een
servicegerichte instelling;

Een passie voor oogzorg en mode.

Herken jij jezelf in dit profiel? Solliciteer dan vandaag nog en versterk ons team!
Voor meer informatie of voor het versturen van je sollicitatie: info@groenhofaptiek.nl

Werken bij Trompper Optiek!

o0
Trompper .

Gezichtsbepalend *

D e R s ]

Wij bieden:

Een gezellig team van 7 collega's;
Een goed salaris;
Een unieke winkel in het centrum van Delft.

Wij vragen iemand die:

Ben jij op zoek naar een andere baan in o
de optiek? Lees dan nu snel verder.

Tromppaer optiek is een leuk bedrijf in het
centrum van Delft. We zijn
gespecialiseerd in de verkoop van da
gezichtsbepalende bril en zijn op zoek
naar een gediplomeerde
opticien/contactlensspecialist voor 3
dagen in de week.

Met passie een onderscheidend product wil
verkopen;

Achter kwaliteitsproducten staat;
Vriendelijk en geinteresseerd is in de klant;
Werkplaats en winkel prima combineren kan;
Op zaterdag werken geen probleem vindt.

Ben je geinteresseerd? Mail dan je sollicitatiebrief met cv naar maarten@trompper-optiek.nl

ALGEMENE VOORWAARDEN RUBRIEK KNIPOOGJES



SUCCESSFUL | pesien

DUTCH RETAIL DESIGN .COM
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OPTIEK VAN .DER WEIJ // GELDERMALSEN (NL)

SCHERPENZEEL (NL) TRIER // MUNCHEN // BERLIN (DE)  PARIS (FR)
+313327717 14 +49 1609 2589 540 + 336245281 01 WSBDESIGN.COM






